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一、 今日行程与拜访对象简介 

今日拜访位于成都周边地区的碳酸锂生产企业 A以及总

部位于成都市区的碳酸锂加工、贸易企业 B。 

企业 简介 

碳酸锂生产企业 A 

碳酸锂生产企业 A 在整个成都板块共有碳酸锂/氢氧

化锂产能共计约三万吨/年，主要依靠自有锂辉石矿进

行生产；后续还有二期产线建设计划，建设进度将视

市场行情而定。 

碳酸锂加工、贸易

企业 B 

碳酸锂加工、贸易企业 B 原是一家锂盐贸易公司，近

几年开始进军碳酸锂生产领域，从而转型成为一家集

生产与贸易于一体的企业，拥有高纯碳酸锂生产线，

纯度可达到 99.995%，进而生产电解液所使用的氟化

锂等产品。 

 

 



 

 

 

请务必阅读正文后的免责声明                                                                     市场有风险，入市需谨慎！ 2 

                                                                              
 

 

 

 
 

 

 

 
  
 

 

 

 

 

 

碳酸锂产业调研 

二、调研访谈纪要 

碳酸锂生产企业 A 表示： 

一）自有锂辉石矿生产，当前仍有一定生产利润。碳酸锂生产企业 A 的一期产线有

碳酸锂产能 12000 吨，氢氧化锂产能 8000吨，加上关联公司的产能，整个成都地区的碳酸

锂拥有产能共计约 3万余吨；二期三万吨产能也在陆续建设，明年开建，建设进度会视碳酸

锂后市行情而定。 

碳酸锂生产企业 A 在成都周边地区拥有锂矿开采权，浮选后以精矿形式发往工厂，是

融捷锂业生产的最主要锂精矿来源，入炉精矿品位原先可以达到 5.5%-6.0%，但是现有的原

矿大多只能将精矿浮选至 5.0%品位入炉；现在的行情下，四川地区使用锂辉石工艺生产的

企业，如果不使用本地自有矿山的精矿进行生产，很难实现盈利。 

四川地区同时具有能源价格优势，工厂天然气价格约为每方两元多，这一数据在江西

宜春调研时为四元，电价为每度四毛多；每吨碳酸锂生产约消耗天然气 1500方，电力 5000

度左右，能源成本约占到总加工费用的 20%；碳酸锂生产企业 A当前加工费用已控制在 2万

元/吨，后续仍有从工艺改进上压缩成本的可能。 

二）当前碳酸锂市场价格大概率见底。现在市场上的社会库存整体处于去库状态，去

库状态下，市场较为普遍的观点即是 7-8万这个价格大概率是市场底部；市场现在最核心的

问题仍是产能过剩，尤其是江西地区近两年投产的锂云母产能，云母产能的生产成本普遍较

高，但是现在即便亏损也没有明显的停止生产，继续下跌预计仍有一定承接力量。 

现在四川锂辉石产能的主要竞争对手是盐湖提锂，非洲矿开采不稳定，且开采生产周

期较长，虽然盐湖的成本要比锂辉石生产低，但是整体产能占比小，市场份额不构成威胁；

而当前市场行情如果持续，锂云母产能也较难上量，更多是市场的补充，且拿新矿的成本很

高，国内现在一个平衡周期约为 2-3年。 

第二个核心问题是碳酸锂下游集中度很高，两家头部电池厂的议价权很高，企业 A 的

下游主要客户就是其中一家，大部分以长协的形式供应，很少有流入市场的现货。下游市场

两家独大的背景下，利润的分配就较为关键，不能让产业链都亏损太久，但是后世也不会涨

的太高，几十万的行情难以复现，十四五万比较合适。 

三）环保问题不是锂辉石工艺的限制因素。锂辉石工艺与锂云母工艺最大的区别就在

于矿渣的处理上。锂云母的矿渣没有办法作为副产品而消化，必须建立矿渣库，处理成本很

高，且废水含有重金属元素，需要进行专业净化。 

企业 A 使用锂辉石生产碳酸锂等锂盐产品，矿渣可作为水泥原料出售，副产品硫酸钠

也可作为洗衣粉原料出售。成都同时也是环保要求的“特控区”，细微颗粒物要求标准为四

川省 30mg，成都市 10mg，企业 A 可以做到 5mg，氮氧化物的标准为四川省 200mg，成都市

100mg，企业 A可以达到 20-30mg，所以近期中央环保督察组进驻四川对企业 A不构成影响。  

同样的，锂辉石矿的尾矿也可作为玻璃、陶瓷以及混凝土等产业的原料。 
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碳酸锂产业调研 

 

碳酸锂加工、贸易企业 B表示： 

一）大化工竞争激烈，精细化工追求溢价。碳酸锂加工、贸易企业 B原先只进行碳酸

锂贸易，2020年后决定进行产贸一体运作，最初计划在四川地区拿地建厂，产能计划在

万吨级别，后来拿地不顺利，且江西等地区碳酸锂产能密集投产，就决议放弃万吨级碳

酸锂的大化工计划，转而建设 99.995%高纯度碳酸锂产线，通过精细化工路线，赚取精

细溢价；后市还有介入回料市场的可能。 

二）回料已是红海市场，绑定货源很关键。现在回料市场竞争激烈，如果是外采黑粉

加工的策略，则对后市的研判就非常关键，不然就会出现有利润时拿不到原料，原料充足时

没有利润的两难局面。 

未来随着初代新能源汽车的报废潮，回料市场的体量是值得期待的，但是回收体系大

概率会掌握在车企手中，如果回料加工厂想要独立于材料厂或车企的话，生存压力会比较大；

如果绑定某一家材料厂或车企的话，不仅原料供应会比较稳定，且成分比例也会相对稳定，

回料工厂除了较为稳定的加工费收入外，也可以通过收率差、副产品等赚取额外收益。 

三）后世并不十分乐观，期货将是锂盐环节的重要收益保障。现在的碳酸锂价格虽然

已经经历了一轮大幅的下跌，但是盐厂手中仍有大量的现金流，目前还没有听说破产的消息，

在产能没有得到有效出清的情况下，碳酸锂难言见底。同时碳酸锂的下游并不多元，两家头

部电池企业的议价权很大，今年的政策有透支消费的可能，即便给予未来 20+%的下游需求

增速，供需平衡表未来仍旧错配十万余吨。 

锂云母的原矿品位决定了它“潮汐产能”的特点，414等一代矿品位尚可，但是后期开

发的二代矿普遍生产成本偏高。非洲矿还是很热门，但是船期等耗时较长，风险较大，非洲

地区的政府也希望能将产业链尽可能地留在当地，故而后续加工成硫酸锂再发往中国的可能

性更高。故而从全产业链的角度看，长期地将利润留给“大体量、低技术含量”的锂盐冶炼

环节是不合适的。 

后面采用期货工具，来帮助锂盐生产贸易企业对冲风险，平抑利润波动就显得十分必

要，现在碳酸锂库存在盐厂和材料厂的都不多，大部分都在期现贸易商手里，碳酸锂加工、

贸易企业 B的贸易板块完全期现化，工厂也会使用期货来进行库存管理。 

江西地区使用期货工具是产业中比较积极的，年初的时候很多厂就套保了全年大部分

产能，部分厂家甚至出现超套的情况，如果现在市场上能给出一个高于 8万的时间窗口，那

盐厂也会积极的去对明年的生产计划做一定对冲保护。现在市场比较合适的价格是 8-10 万

元的价格波动中枢，碳酸锂加工、贸易企业 B比较倾向于 8-9万元这样的中枢区间，把利润

留给技术含量更高的下游材料以及整车厂是比较合理的，若维持在 9万元上方，则全产业链

环节都会有利润，这样的产业链利润的分布就会比较脆弱，且现在价格上涨，则会将压力重

新给到正极材料厂端。 
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